بسم الله الرحمن الرحيم
اتفاقية توزيع حاسوب سامسينك و منتجات سامسونج التقنية
	الفريق الأول 
	مؤسسة الواحة للتقنيات الإلكترونية
	ممثلة ب:
	مديرها العام السيد معتز أبو رمان.

	الفريق الثاني
	
	ممثلة ب:
	


** حيث أن الفريق الأول مؤسسة الواحة وكيل لمنتجات سامسونج في الأردن ومالك للعلامة التجارية سامسينك، وأن الفريق الثاني شركة كمبيوتر متخصصة ببيع مستلزمات الكمبيوتر من خلال صالات العرض التابعة لها.

وعليه اتفق الفريقان على ما يلي:

1. تعتبر مقدمة هذه الاتفاقية جزءاً لا يتجزأ منها و تقرأ لكافة الغايات .
2. تعتبر هذه الاتفاقية سارية المفعول لمدة سنة واحدة اعتبارا من تاريخ التوقيع
3. يرغب الفريق الثاني أن يصبح موزع معتمد غير حصري لعلامة سامسينك في المملكة الأردنية الهاشمية و لمنتجات سامسونج التقنية.
4. يلتزم الفريق الأول بببيع الفريق الثاني حواسيب سامسينك برسم البيع، بخصم مقداره 7% من السعر المعلن في السوق و الذي يباع به ال Retail. (الاطلاع على قائمة الأسعار). كما ويلتزم الفريق الأول ببيع منتجات سامسونج التقنية برسم البيع بأسعار التجار (Dealer) كما هي ظاهرة في الملحق. علماً أن الأسعار قابلة للتغير و ذلك بناءً لأسعار السوق.
5. يلتزم الفريق الأول بببيع الفريق الثاني حواسيب سامسينك برسم البيع، بخصم مقداره 5% من السعر المعلن في السوق و الذي يباع به الRetail   في حالة العروض الخاصة. (الاطلاع على قائمة الأسعار) كما و يعود السعر الأصلي للبيع بعد انتهاء مدة العرض
6. يلتزم الفريق الأول ببيع الفريق الثاني سامسينك barebones و المتكون من:
 (Case, Monitor, Keyboard, Mouse, HDD, ODD's) بشكل رئيسي، أما أسعار ال Barebones  كما هو وارد في ملحق رقم 2، علماً أن الأسعار قابلة للتغير و ذلك بناءً لأسعار السوق.
7. يلتزم الفريق الثاني بالحفاظ على المكونات الأساسية لحاسوب سامسينك أو Barebone سامسينك و لا يملك الصلاحية ببيعها لموزع آخر أو تجزئتها في حالة شراءBarebones   .
8. على الفريق الثاني الترويج لحاسوب سامسينك و الموديلات المقررة، مع مراعاة التغيرات المستمرة على المواصفات) بحملات إعلانية كما يراها مناسبة.
9. يقوم الفريق الثاني بالعمل على عرض أجهزة سامسينك و طابعات سامسونج في صالة العرض المخصصة في معارضه.
10. يشتمل السعر الذي يباع عليه حاسوب سامسينك ما يعادل 40 دينار أردني (غير شاملة لضريبة المبيعات)بدل صيانة لمدة ثلاث سنوات.
11. يلتزم الفريق الثاني بعرض حواسيب سامسينك في معارضه في مكان واضح و بطريقة لائقة، على أن يتم عرض بطاقة المواصفات المزودة من الفريق الأول لكل حاسوب بجانبه بحيث يسهل على الزبون مشاهدتها و قراءتها. و كذلك لمنتجات سامسونج التقنية.
الصفحة الأولى
12. يلتزم الفريق الثاني بعرض مواد دعائية تخص حواسيب سامسينك أو طابعات سامونج المعروضة في حال تزويدها من الفريق الأول.
13. على موظفي الفريق الثاني تشجيع الزبائن ونصحهم بميزات حواسيب سامسينك و منتجات سامونج.
14. يلتزم الفريق الثاني بالسماح للفريق الأول بعمل جرد دوري على الأجهزة و منتجات سامسونج و ذلك لمعرفة المباع منها للمطالبة بالذمم.
15. في حال عمل حملات إعلانية خاصه يلتزم الفريق الثاني بالسعر المعلن في الحمله.
16. نظام التحفيز: يعرض الفريق الأول إعطاء الفريق الثاني و موظفي المبيعات للفريق الثاني مكافآت عن المبيعات التي يحققونها و ذلك حسب نظام التحفيزالخاص بالموظفين المذكور في البند (17)، و نظام التحفيز الخاص بالشركات المذكور في البند (18). 
17.  نظام التحفيز الخاص بموظفي المبيعات:
· يقوم الفريق الأول بعمل برنامج تحفيزي لموظفي المبيعات من الفريق الثاني و ذلك لزيادة مبيعات التجزئة لمنتجات سامسونج و سامسينك التقنية .

· يخصص الفريق الأول المكافآت التالية لأي موظف مبيعات من الفريق الثاني  يقوم ببيع أحد منتجات  سامسونج  أو سامسينك التالية:
	الرقم
	المنتج
	العدد
	قيمة المكافأة

	1
	Samsung color Laser Printer CLP-500 or CLP-510
	1
	5 JD

	2
	Samsung LP SCX-4216F
	1
	3 JD

	3
	Samsung LP ML-1520 or  ML-1610 or ML-1710
	1
	2 JD

	4
	SAMsync PC Pro 101 or Pro +
	1
	5 JD

	5
	SAMsync Home ++
	1
	3 JD


·  كما و سيحصل الموظف من الفريق الثاني الذي يجمع مئة دينار و ما فوق في الشهر على جائزة من سامسونج و هي عبارة عن جهاز Receiver.

·  هذا و سيتم إدراج أسماء موظفي المبيعات من الفريق الثاني للمشاركة على سحب جوائز الPRC على أن يتم تزويدنا بمعلومات عامة عن موظفين المبيعات: الاسم، العنوان، البريد الإلكتروني، تاريخ الميلاد.

1- شروط هذا البرنامج التحفيزي:

2- الحصول على موافقة الشركة المقدم لها العرض على الدخول في البرنامج و سيتم دفع المكافآت من خلال الفريق الثاني فقط.
3- الحصول على كشف بأسماء الموظفين الذين قاموا ببيع المنتج مع الكمية موقع و موثق من قبل الفريق الثاني و يحتوي على Serial # للبضاعة المباعة.
4- ان يكون المنتج المباع قد تم الحصول عليه من قبل الفريق الأول فقط.
5- أن يكون موظف المبيعات من الفريق الثاني على إلمام تام بمواصفات المنتج وبذلك يلتزم الفريق الأول بتزويده بالنشرات اللازمة حتى يأخذ المعلومة الواضحة و يتمكن من عكسها للزبائن.
· تصرف المكافاة لموظف المبيعات و ليس للشركة.
· مرفق نموذج نظام التحفيز
الصفحة الثانية
18. نظام التحفيز الخاص بالشركات: 
· يقوم الفريق الأول بإعطاء للفريق الثاني مكافآت عن المبيعات التي يحققونها و ذلك حسب الجدول التالي:
	عدد الأجهزة المباعة من قبل الفريق الثاني
	المكافأة المقدمة من قبل الفريق الأول
	الشروط

	10 أجهزة
	طابعة سامسونج  ML-1520 
	يجب تسديد قيمة الذمم للأجهزة المباعة لصرف المكافأة

	20 جهاز
	طابعة سامسونج SCX-4216F أو CLP-500  أو CLP-510
	

	30 جهاز
	جهاز سامسينك المتخصص شاشة سامسونج
	


· يجب تقديم الإثباتات اللازمة على بيع الكميات المذكورة و المتمثلة بمايلي:

1- صورة عن الفاتورة يظهر عليها اسم البائع
2- أن يكون الجرد يدل على بيع الأجهزة.
3- يجب تسديد قيمة الذمم للأجهزة المباعة لصرف المكافأة
· تصرف المكافاة للشركة.
· للحصول على الجائزة يشترط أن يكون الشراء قد تم بطلبية واحدة One Order.

19. يلتزم الفريق الأول بدعم الفريق الثاني بالحملات الإعلانية التي يقوم بها لترويج لمنتجات سامسينك و سامسونج التقنية و ذلك تبعاً للشروط التالية:
· يحصل الفريق الثاني على دعم يصل إلى 5% من مجموع المشتريات قبل الضريبة من منتجات سامسينك و سامسونج التقنية من الفريق الأول.
· يقوم الفريق الأول بتغطية 50%من تكلفة الإعلان قبل إضافة ضريبة المبيعات من مساحة الإعلان المشتركة و المخصصة للترويج لمنتجات سامسينك و سامسونج التقنية شرط الالتزام بعناصر الإعلان المذكورة في البند اللاحق (20) جميعها دون إضافة اي منتج آخر أو شعار آخر أو أي إضافات أخرى.
· يقوم الفريق الأول بتغطية 25%من تكلفة الإعلان قبل إضافة ضريبة المبيعات من مساحة الإعلان المشتركة و المخصصة للترويج لمنتجات سامسينك و سامسونج التقنية مع وجود شعار لأي منتج آخر أو صورة أو شرح مرفقة في الإعلان ... شرط الالتزام بعناصر الإعلان المذكورة في البند اللاحق (20) جميعها.
· على الفريق الثاني إرسال التصميم للفريق الأول قبل إعلانه لحصول الموافقة عليه.
20. يلتزم الفريق الثاني بعناصر الإعلان التالية:
· اسم المنتج و ال code   الخاص به.
· جملة تسويقية عن المنتج
· مواصفات المنتج الرئيسية
· سعر المنتج غير شامل الضريبة بشكل واضح
· صورة المنتج
· ذكر أي عروض خاصة أو خصومات (إن وجدت) و فترة العرض
· وجودال logo المنتج (SAMsync logo or Samsung logo)

· اسم الشركة و مكانها و أرقام الهواتف.
· ذكر أي توابع ضرورية للمنتج مثل الأحبار  ( إن وجد).
· ذكر الكفالات على المنتج (إن وجدت).
· الشعار إن وجد مثل: (FEEL THE DIFFERENCE ) 
· عرض التصميم علينا و أخذ الموافقة عليه.
· أن يكون الإعلان واضح
· وضع Service Center logo 
21. في حالة و جود أي اتفاقية جانبية تعدل أو تلغي أي بند من بنود الاتفاقية جميعها ، تعتبر هذه الاتفاقية الجانبية صحيحة و مأخوذ بها
الصفحة الثالثة

22. لإلغاء هذه الاتفاقية، يتم إشعار أحد الطرفين، الذي يريد الإلغاء، للطرف الآخر ، و تعتبر الاتفاقية لاغية في حينه، و يلتزم الفريق الثاني بإرجاع الأجهزة المعروضة لديه و إغلاق الذمة فوراً.
23. تتكون الاتفاقية من ثلاثة و عشرون  بند فقط لا غير موزعة بأربع صفحات.
الفريق الأول:
أوافق على ما جاء في هذه الاتفاقيــة وعليـه أوقع :

اسم المفوض بالتوقيع:------------------------------------------------------------------ 
منصـبه :------------------------------------------------------------------------------

التاريخ:--------------------------------------- 
التوقيع:---------------------------------------
ختم الشركة: ---------------------------------
 الفريق الثاني:
أوافق على ما جاء في هذه الاتفاقيــة وعليـه أوقع :

اسم المفوض بالتوقيع:------------------------------------------------------------------ 
منصـبه :------------------------------------------------------------------------------

التاريخ:--------------------------------------- 
التوقيع:---------------------------------------
ختم الشركة: ---------------------------------
الصفحةالرابعة
